Rohstoff und Baustoff

hee telel. Anfrage vom 0305 2006§7
GEUEFERTE MENGE 37.00 |
UMSATZ 2865 60
GELIEFERTE MEMNGE 37.00
GELIEFERTE MEMGE 27.00
UMSATZ 2005 60
Gebeleite Menge 41.84
Gebelerte Menge 41.54
Atikelelis 116355
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Praxis AG

Eigener Markt auf einen Blick

Mit digitalen Landkarten lassen sich Daten
auf einen Blick visualisieren. Das Geoinfor-
mationssystem (GIS) der Praxis EDV- Be-
triebswirtschaft-und Software-Entwicklung
AG stellt alle wichtigen Daten dar. Soll-/Ist-
Vergieiche liegen sofort vor und bilden die
zuverlissige Grundlage fir Entscheidungen
aller Art im Baustoffgeschift.

M Anforderungen bewegen sich standig
weiter und erfordern es, den Markt stan-
dig zu beabachten. Oft missen regionale
Gegebenheiten berlcksichtigt werden,
Einen schnellen Uberblick hieten da di-
gitalisierta Landkarten des betrachieten
Gehietes. Diagramme reprasentieran den
¥urs der untersuchten Gebiste, Grafiken
zeigenden Ertragund den Umsatz an. Das
erlieichtert Entscheidungen und der Kurs
des Unternehmens fult auf einer soliden
Auswerfung.

Das Geoinformationssystem der Praxis
Saoftware AG gliedert sich in dres Modu-
le mit unterschiedlichen Fahigkeiten.
Die Grundlage jeder Funktion bildet das
aktuelle Kartenmaternial mit den in der
WOv-Datenbank erfassten Daten. Die
Karte verzeichnet nahezu jede Strafe,
mit Hausnummer, Sie wird laufend aktu-
alisiert. Die Positionsvisualisierung (FYV)
des G15-Moduls ermdbglicht die Routenbe-
rechnung Lieferwerk - Baustelle und de-
ren Darstellung sowie Mautberechnung.
Das Modul ist vell integriert in die WDV
2007 mit Angebots-, Vertriebssteuarung
und dem HKundemnformationssystem.
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Ebenso kiinnen Baustellan, denen keine
Postadresse zugeordnet ist, direkt auf
PV geocodiert und somit in das System
aufgenommen werden, lm Umbkreis zur
Baustelle lassen sich weitere Daten wie
Ligferwerke anzeigen

Auf PY setzt die nachste Ausbaustufe,
das Gesinfarmationssystem GIS auf, Es
enthdlt die Positionierung aller Stammda-
ten wie Baustellen, Kunden, Mitbewerber,
Vertriebsgehiete werden auf Basis der geo-
gratischen Oberflache festgelegt und sind
nicht mehr als PLE-abhangige Gebiete fur
die Bewertung erfarderlich, Mengenbewe-
gungender Materialien inden Liefergebie-
tensind Gber die Reporte fir die ainzelnen
Yertriebsgebiete hinteriegt, Zusatzlich ist
diz allgemeine Entfernungsberechnung
ab diesar Ausbaustute moglich.

Fiir genaus Gebietsbewertungen steht
die Gebietsplanungsfunktion GPF berait.
Sie umfasst eine vollsténdige Bewertung
des Vertriebsgebiets durch Reports und
Grafiken. Informationen dber  Markt-
transparanz auf der Basis von Ausschrai-
bungen, Angsboten, Auftragen, Liefer-
mengen, Vertriebsmitarbeiter sind diesen
definierten Gebieten zuordanbar.

Die angetotenen und tatsachlich aus-
gelieferten Mengan im jeweiligen Ver-
triebsgebiet lassen sich auswerten; eben-
=0 alle in der WOV 2007 erfasstan Daten.
Dureh die Nutzung des Mitarbeitermoduls
zeigengrafischaufberaitete Analysan, was
bisher aus den Rohdaten gelesan werden
musste. An Rubini-Grafiken, Stern-Dar-

£

AQEARIES

I i
i r-'
Wissen was im Liefermarkt los ist?

Mit wenlgen Klicks liefert das G13-Medul die
Antwort. Bik, Prgati AG

stellungen oder einfachen Symbalen |&sst
sich dig Entwicklung abiesen und ein um-
fassender Uberblick erarbeiten,

e besondere Leistung des GIS-Mo-
duls steckt im Detail. Als eigenstandigas
Modul der Branchenltsung WDV 2007
eriffnet es dem Datenapparat der Bran-
chensoftware ein umfassendes geoco-
diertes Auswertungswerkza g,

AuBerdem sind auch ganz individuelie
Details enthalten, so kénnen z. B. dia
Symbole der Baustellan mit der Umsatz-
oder der Liefermenge mitwachsan, Nut-
zer legen die Symbolgrife bis zu einer
bestimmten Liefermenge fest. st diese
arreicht, wird das Symbol automatisch
griser.

Zu den maghichen Abfragegroffien zah-
len Materialflisse, Werksstatistiken oder
Marktanteile in festgelegten BHereichen,
Umsatz- und Wettbewerbsanalysen kin-
nen ebenso schnell varwirklicht werden,
wie die Visualisierung von Regionalgra-
fiken npder Bewertungen von Baustellen,
Auftrigen, Angeboten, Absatzenarkten
und Produktionsstandorten,

Das System wverbildlicht blitzschnell
Kunden- und Unternehmensdaten, er-
méglicht vergleichende Gebietsanalysen
und ist ein rasantes Werkzeug fir eine
schnelie und dbersichthche Planung im
Bereich Management, Vertrieb, Logistik
und Contralling. i
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