sichr die Mutzeranalyse auch bei
den neuen EU-Mirglicdstaaren
Ruminien und Bulgaricn,

Als weiterer "Wachsoums-
marke zeigt sich der Nahe Osten,
aus dem immer mehe Nutzer re-
gistriert werden, Die akouelle Be-
sucherstrukour  korrespondiert
dabei stark mit den Ecfabrungen
der Baumaschinenhindler, So
nennen  lauc  TruckScour24-
Branchemonitor aus dem Frith-
jahir diesen Jahres dic meisten der
betragren Hindler das europii-
sche Ausland als wichtigsren
Auslandsmarke, gue 40 % der ge-
nanncen Exporegebicee licgen
dabei in Osteuropa,

Branchentreff
{ur Entscheider

Fiir den Baumaschinenhan-
del ist es wichtig, bei thren Ver-
markrungsakeivititen auf die
Zielgruppe zu treffen, die als po-
tenzielle Kiufer ihrer Fahrzeuge
in Frage kommu. Hierbei zeigen

PRAXIS

sich Online-Spezialmirkee leis-
rungsstark. So sind nach Anga-
ben der Murzeranalyse 93 % der
Besucher von  TruckScour2+
mafgeblich an der Entscheidung
beteilige, cin Fahrzeug eu kauten
oder zu verkaufen, rund 70 % so-
gar als Allein-Entscheider, Der
groBre Teil der gewerblichen
Baumaschinen-Interessencen
(23,5 %) komme dabei direkt aus
dem Baugewerbe, 19,8% aus
dem Handwerl,
16% jeweils aus
Handel umnd
Landwireschaft
und 9% aus dem Bereich Trans-
port und Logistik. Die grofiee
Nachtrage nach Baumaschinen
ist traditionell in den Monaten
Februar bis April zu verzeichnen.
e Kaufinotivation der Be-
sucher ist laut Nurzeranalyse
schr hoch, So interessiere sich
mit 44 % die grofle Mchrheir der
Interessenten fir den Kauf eines
Nurzfahrzeugs. Fast 20% nutzen

Start einer

neuen Generation

Mitte Oktober erteilte das Team von PRAXIS die offizielle Freigabe fiir die
neue Softwaregeneration der Branchenldsung sWDVe. Mit dbes 60 Modulen
und Losungen fiir die Schiittqutindustrie, fiir Rohstoffveredelunasunter-
nehmen, Logistikaufgaben bei der Baustellendisposition, integrierten
Verladesteuerungen, modernen Cantrollingtechnologien und weiteren
neven Merkmalen soll sWDV 2007« einen neuen Softwarestandard in den
Markt der Massen- und Schiittgutindustrie bringen

eit einem halben Jahrzehno

arbeiten wir mic der Bran-
chensofrware WDV, Wir kon-
nen uns keine bessere Software
fiir unsere Branche vorstellen, «
so Bernd Meier, Wiegemeister
und Verantwordicher fir die
Aufragsabwicklung an der Wiaa-
ge, Diesen Ansporn nimmr das
35-kéiphge Team des Software-
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herstellers gerne anf. «Wir firh-
ren damit hewte fare, was vor 13
Jahren als Finzelanferngung fir
einen Thiringer Steinbruch be-
gann.« meint Uwe Wirth, Ge-
schiftsfithrer und Vater der
Bm‘u‘]‘tcn“.uuug =WV
2007 «, =»Unternehmen sparen
mit unserer Software Leit und
Geld. Ein Ziel, das unser Team

Trends und
Perspektiven

den Spezialmarke zum Preisver-
gleich. Knapp 30 % der Besucher
wollen ein Nutzfahrzeug verkau-
fen, weiterverkanfen oder -ver-
miteeln. Den hohen Anceil an
protessionellen Nutzern belegen
auch folgende Zahlen: Uber
0% haben mindestens schon
cinmal ein gebrauchres Nurz-
Fihrzeug iiber das lnterner Be-
kautt, mehr als die Hilfte der Be-
sucher nutze den Online-Spezi-

almarke regelmi-
Teil
meh rl'n.l|s Lij.l:
Woche, um den
Markt zu bt‘ﬁhar_'hn:n, nach kon-

Big  zum

kreten Baumaschinen zu suchen
mi:rgﬁ::gn cre Informarionen zu
finden. Fazie: Die stabile Ene-
wicklung der Nurzerstrukeur
zeigt, dass sich Online-Spezial-
miirkee als B2B-Treffpunke fir
Kaufer und Verkinfer fest crab-
liert haben, Der Handel reagiert
zunchmend professionell auf die
Anforderungen, die das Medium

jeden Tag mit Vergniigen ver-
folgr. o

Eine Komplertlosung fie die
Branche der Schicegue- und
Rohstoffveredelungsindustric
war ¢s, dic vor 13 Jahren ins Le-
ben gerufen wurde, Heure erle-
ben Mitarbeiter an jedem Ar-
beitsplatz der Branche die Vor-
teile dieser Vision. Im Lkw sit-
zend, nehmen Fahrer Auftrige
entgegen, Automatisch erfasse
das Waagererminal Kfz-Num-
mern und Material. Sofore fak-
turicren Mitarbeiter diesen Auf-
trag und stellen dic Rechnung.
Radladerfahrer staunen iber die
Prizision der dynamischen Wie-
gesvsteme und drucken ihren
Lieferschein gleich im Radlader
aus, Mit der WDV 2007 « fic-
Ben alle Informationen durch
das Unternehmen, Wiegedaren
aus dem Radlader landen aure-
matisch neben Lenk- und Ruhe-
zeiten der Falirer im System, wer-
den dore erfasse, ausgewerter und
archiviert. Sogar die Arbeit der
Qualicatssicherung fir WPK

[nterneran eine zeitgemalfle Bau-
r‘lmschmcn-'ﬁ'rmarktunE seelln,
Dazu geharen neben einer regel-
makigen Pllege und Akeualisic-
rung des cigenen Online-Fuhr-
parks auch die umfassende On-
line-Prasentarion der Bauma-
schinen per Text und Bild, Zu-
nehmend wichtiger werden fiir
den Hindler daher auch die ei-
gene Firmen-Homepage und der
Firmen-Newslerter, um Kunden
direke ither neue Baumaschinen-
Angebote zu informieren, Der
Verkaufserfolg wird zukunfrig
aber piche nur durch das Incerner
bestimme. Auch das personliche
Beratungsgesprich behilr seine
wichrige Bedeutung, Ist der Erse-
konrake liber das Interner herge-
stelle und der Kivfer von der
QH:IJ'II’&E des Angebors’ iiber-
zeugt, bedarf eszu guter Letzeei-
ner austithrlichen persénlichen
Beratung und Kundenberreu-
ung, um das Geschife erfolgreich
abvenschlicfien. ®

und BEN erleichrert die » WDV
2007 =,

Die  Sohware WDV
2007 «epeigr nichr nur Funktio-
nell, was in ihr steckr, Neben in-
dividuellen Anpassungen im
Look der sog. »Windows Sty-
les«, passt sich die Branchen-
software dem personlichen Ge-
schmack des Anwenders an. Fiie
Simon Scheler, PRAXIS-Ent-
wickler, sicht diese Aufgabe so
ans: =Wir arbeiten fiir unsere
Nutzer. Programme sollen die
Arbeit erleichtern und Spaf ma-
chen, «

Akruelle Entwicklungen in
der »>WDV 2007« dokumen-
riere der Katalog zur Branchen-
lli:'xsti]'lg » WDV 2007 «. Neben
einem Uberblick tiber das Funk-
rionsspekerum der Software kon-
nen Unternehmen erfahren, wel-
che Enewicklungen heute in der
Branche maglich und umgeserse
sind, Gerne senden wir Interes-
senten den Karalog zur Bran-
chenlisung » WDV 2007 « zu.
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